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Nunca desista de se

“Nunca ceda. Nunca se apequene. Nunca, nunca, nunca, nunca - em '

nada - grande ou pequeno - nunca ceda, a ndo ser por convicgoes de
honra e bom senso. Jamais ceda a for¢a. Nunca se curve ao poderio
aparentemente esmagador de um inimigo.”

Winston Churchill, 29/10/1941

Em 29 de outubro de 1941, no Reino Unido (Inglaterra) o primeiro-ministro Winston Churchill visitou a
Harrow School para ouvir as cangdes tradicionais que ele tinha cantado 1a na juventude, bem como para falar
com os alunos. Isso se tornou um de seus discursos mais citados, devido as distor¢cdes que evoluiram sobre o
que ele realmente disse. O mito ¢ que Churchill estava diante dos alunos e disse: "Nunca, nunca, nunca, nunca,
nunca, nunca, jamais cedam. Nunca se apequenem. Nunca cedam a for¢a”. Depois sentou-se. Na realidade, ele
fez um discurso completo, que incluia palavras semelhante ao que € frequentemente citado. Além disso, alguns
acreditam que ele disse: "Nunca desistam". Isso também esté incorreto. O que Churchill disse é o que esta citado
acima. O mito de que ele teria dito “nunca desistam” ¢ apropriado pelo conteudo do discurso inteiro onde ele
fala que se a Inglaterra tivesse desistido de acreditar, teria deixado de lutar.

O que Churchill realmente quis dizer aqueles estudantes, bem no meio da Segunda Guerra Mundial
(1939-1945) ¢ muito discutido até hoje pelos mais renomados professores de literatura € mesmo na diplomacia.
E a interpretagdo mais aceita ¢ a de que ele quis alertar os jovens para que realmente nao desistam frente as difi-
culdades; ndo se apequenem (pensem pequeno € ajam pequeno) frente aos poderosos porque pensando pequeno
vocé estard dando ainda mais poder a eles. O que Churchill disse e quis dizer € que nunca se deve transigir com
a honra, a dignidade, a honestidade e o bom senso. Nunca fazer concessdoes em principios e valores mesmo di-
ante dos poderosos. Churchill naquele discurso fez uma grande apologia a moral e a manutencao a qualquer pre-
c¢o de principios e valores elevados. “Nunca ceda!”

Passados 69 anos, o discurso de Churchill aos estudantes continua sendo uma li¢do para todos nos. O
que fazer diante de um grande problema, aparentemente insolivel? O que fazer numa dificuldade em nossa em-
presa, nossa vida pessoal e profissional e mesmo em relagdo a nossa saide? Como manter os valores éticos e
morais diante de situagdes totalmente adversas?

O conselho de Churchill é muito claro:

“Nunca ceda. Nunca se apequene.”

E o “ceder” que ele nos aconselha a nunca fazer ¢ em relagdo a honra, aos valores e principios. Ele ndo
esta advogando que sejamos inflexiveis, intolerantes e incapazes de dialogar. O que ele nos aconselha ¢ que se-
jamos sempre €ticos € moralmente defensaveis e que ndo desistamos de nossos principios frente as dificuldades
e tentacoes. Pense nisso. Sucesso!
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